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INOVAÇÃO 2: NOVO INGREDIENTE 
ATIVO E NOVO GRUPO QUÍMICO.

SEEKER.
Sucesso na reta final, 
livre das doenças nas 
últimas aplicações.

®

PARA RESTRIÇÃO DE USO NOS ESTADOS, CONSULTE A BULA.www.portal.syngenta.com.br 

APONTE A CÂMERA
DO CELULAR PARA

SABER MAIS.MÁXIMA EFICIÊNCIA EM FERRUGEM 
E CERCOSPORA NA SOJA.

ESTE PRODUTO É PERIGOSO À SAÚDE HUMANA, ANIMAL E AO MEIO 
AMBIENTE; USO AGRÍCOLA; VENDA SOB RECEITUÁRIO AGRONÔMICO;
CONSULTE SEMPRE UM AGRÔNOMO; INFORME-SE E REALIZE 

O MANEJO INTEGRADO DE PRAGAS; DESCARTE CORRETAMENTE AS EMBALAGENS E OS 
RESTOS DOS PRODUTOS; LEIA ATENTAMENTE E SIGA AS INSTRUÇÕES CONTIDAS NO 
RÓTULO, NA BULA E NA RECEITA; E UTILIZE OS EQUIPAMENTOS DE PROTEÇÃO INDIVIDUAL.
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FOMENTO DE LEITE

O Programa Encadea-
mento Produtivo, realizado 
em parceria entre o Sebrae 
e a Aurora Coop, proporcio-
na evolução a mais de 37 
mil empresas rurais atendi-
das ao longo dos 27 anos da 
parceria. Na propriedade 
de Ivonei Romancini de 
Irani, as ações do Programa 
Encadeamento Produtivo 
tiveram início em 2021.  A 
família recebeu consulto-

Encadeamento produtivo eleva o
nível das propriedades da Aurora

Encadeamento
Produtivo

rias do Sebrae em gestão, 
com foco em Qualidade e 
inovação, além de orienta-
ções voltadas ao melhora-
mento genético do rebanho. 
O trabalho foi complemen-
tado por acompanhamento 
técnico dos profi ssionais da 
Aurora Coop e da Copérdia.  

Os resultados obtidos 
pela propriedade demons-
tram ganhos consistentes de 
produtividade, efi ciência e 
rentabilidade com aumento 
de faturamento. Romancini 
destaca que, ao perceber os 
primeiros resultados obti-
dos a partir do conhecimen-
to técnico e do acompanha-
mento proporcionado pelo 
Programa Encadeamento 
Produtivo do Sebrae, passou 
a acreditar no potencial de 
crescimento da propriedade 
e decidiu implementar as 
mudanças necessárias.

Segundo o produtor, o 
apoio recebido foi deter-
minante para a evolução 
do negócio. “Antes do Pro-
grama, a gente não tinha 
estrutura nem o suporte 
que o produtor precisa para 
conseguir crescer”, ressalta 
Romancini.

O Programa Encadeamento 
Produtivo Aurora Coop é realiza-
do em parceria entre o Sebrae e 
a Aurora Coop desde 2014, sendo 
que a colaboração entre as insti-
tuições teve início em 1998. Ao 
longo desse período, o programa 
já beneficiou mais de 37 mil 
empresas rurais, promovendo 
ações de capacitação e consul-
torias especializadas nas áreas 
de Gestão, Sustentabilidade, 
Qualidade, Efi ciência Energética 
e Melhoramento Genético, com 
foco na bovinocultura de leite e 
na suinocultura. 

A iniciativa contribui direta-
mente para o fortalecimento da 
competitividade, da profissio-
nalização da gestão e da susten-
tabilidade dos negócios rurais 
integrados à cadeia produtiva da 
Aurora Coop.

 COMPOST BARN é um 
modelo de produção de 
leite consolidado entre 
produtores da Copérdia 

Os resultados 
obtidos pela 
propriedade 
demonstram ga-
nhos consisten-
tes de produtivi-
dade, e� ciência 
e rentabilidade 
com aumento de 
faturamento. 

 “Antes do Programa, a 
gente não tinha estru-
tura nem o suporte que 
o produtor precisa para 
conseguir crescer”
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Leite de qualidade significa 
mais benefícios ao consumidor, 
menos custos para a indústria e 
mais dinheiro no bolso do produ-
tor. O gerente de captação de leite 
da Aurora Coop, Selvino Giesel, ex-
plica que a indústria precisa de um 
produto com uma composição que 
tenha menos água e mais sólidos 
(proteínas e gorduras). “Quanto 
menos água melhor porque eco-
nomizamos em transporte, equipa-
mentos, fogo e resfriamento, além 
do rendimento ser maior”, explica. 

Para alcançar esses resultados, 
o investimento em melhoramento 
genético aliado a um manejo ade-
quado é fundamental. Nesse proces-
so, o Encadeamento Produtivo do 
Sebrae atua como um importante 
parceiro, apoiando os produtores 
na tomada de decisão, na adoção de 
tecnologias, no planejamento repro-
dutivo e na gestão da propriedade, 
garantindo que o melhoramento 
genético seja contínuo, efi ciente e 

 FOMENTO DE LEITE

Porque investir em qualidade é 
um caminho sem volta no leite

A coordenadora do Progra-
ma Conexões Coorporativa do 
Sebrae/SC, Josiane Minuzzi, 
detalha que a entidade trabalha 
tanto na profi ssionalização da 
gestão, apresentando ferramen-
tas para que o produtor tenha 
uma vida fi nanceira mais orga-
nizada, quanto na inovação, com 

investimento em melhoramento 
genético, efi ciência energética 
e outros. “Nosso objetivo é levar 
mais renda para as propriedades. 
Quanto mais rentável for o negó-
cio, maior será a chance de o pro-
dutor fi car na propriedade, fazer 
a sucessão e dar uma qualidade 
de vida digna à família”, pontua. 

O trabalho na 
profissionalização 

economicamente viável.
A Aurora e as cooperativas fi lia-

das passaram a remunerar melhor 
os produtores que entregam leite 
com mais qualidade para que os 
produtores não abandonem o tra-
balho de melhoramento genético 
e coloquem em prática um bom 
manejo.

O gerente do Fomento de Lei-
te da Copérdia, Flávio Durante, 
destaca que os produtores que 
investem de forma contínua em 
qualidade conseguem atravessar 
os períodos de instabilidade do 
setor com mais equilíbrio e segu-
rança. Segundo ele, em momentos 
desafi adores para a cadeia leiteira, 
a diferença está na efi ciência pro-
dutiva e na composição do leite 
entregue à indústria.

Como exemplo, Flávio expli-
ca que produtores que mantêm 
bons índices de sólidos no leite 
conseguem preservar melhor sua 
remuneração por litro, demons-
trando que o foco em qualidade 
é um caminho estratégico para a 
sustentabilidade do negócio. Nesse 
sentido, as ações de melhoramento 
genético, manejo e gestão da qua-
lidade, desenvolvidas com o apoio 
do Sebrae por meio do projeto 
Encadeamento Produtivo, fortale-
cem as propriedades, aumentam a 
efi ciência e tornam os produtores 
mais preparados para enfrentar e 
superar os ciclos de crise do setor 
leiteiro.

Por Analu Slongo 

O setor da atividade de 
leite espera um ano melhor 

comparado com 2026

Flávio Durante, 
gerente do  

fomento de leite 
da Copérdia

“Produtores que mantêm 
bons índices de sólidos 
no leite conseguem 
preservar melhor sua 
remuneração por litro”.

Flávio Durante
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COMODIDADE

Sicoob Crediauc facilita sua
viagem com a Sicoob Tag

Praticidade e agilidade na 
estrada e nos estacionamentos 
estão ao alcance dos cooperados 
do Sicoob Crediauc por meio do 
Sicoob Tag, um adesivo fi xado 
ao para-brisa do veículo que 
permite o pagamento automá-
tico em pedágios e estaciona-
mentos credenciados em todo 
o Brasil.

Com a Sicoob Tag, o mo-
torista não precisa parar em 
cancelas, ou seja, a passagem 
é liberada de forma automáti-
ca, garantindo mais rapidez e 
comodidade. O serviço é aceito 
em 100% dos pedágios brasi-
leiros e em uma ampla rede de 
estacionamentos credenciados, 
o que torna a experiência de 
viagem e de mobilidade muito 
mais fl uida.

Conforme a Coordenadora 
de Produtos e Serviços do Si-
coob Crediauc, Amanda Cris-
tina Julian, os planos são aces-
síveis e os cooperados podem 

escolher o que mais se encaixa 
na necessidade. 

“O cooperado pode escolher 
entre duas modalidades, o Plano 
diário: pago somente pelo dia 
de uso ou o Plano mensal: va-
lor fi xo com débito automático. 
Essa fl exibilidade permite que 
cada um selecione a opção que 
melhor se adapta ao seu perfi l 
de deslocamento” explica. 

Além disso, ambos os planos 
podem ser pago diretamente 
via débito em conta corrente do 
Sicoob Cediauc ou com o cartão 
de crédito SicoobCard, amplian-
do as possibilidades de acesso e 
controle fi nanceiro.

“A contratação da Sicoob Tag 
é simples e pode ser feita de 
duas formas, uma delas é pelo 
aplicativo Sicoob, de maneira 
prática e digital, e claro, presen-
cialmente, na agência Sicoob 
Crediauc mais próxima, com 
atendimento personalizado” 
destaca, Amanda. 

Entre as vantagens do Sicoob Tag
PAGAMENTO FÁCIL: Pague com 

o saldo em conta ou com o cartão de 
crédito do Sicoob e não se preocupe em 
sair com dinheiro na carteira.

ADEUS ÀS FILAS: Com o Sicoob 
Tag, a sua passagem é liberada de for-
ma instantânea em estacionamentos e 
pedágios.

REDE CREDENCIADA: Aceito 
em 100% dos pedágios do Brasil e em 
centenas de estacionamentos creden-
ciados.

PRATICIDADE ON: Com o adesivo 
colado, as cancelas se abrem como má-
gica ao se aproximar.

• Esqueceu o dinheiro? Pode passar 

sem problema.
• Cancelas abertas sempre, para sua 

maior agilidade.
• Fila grande para pagar? Menos 

para você.
• Maior controle dos seus gastos.
• Usou a Tag, pagou com débito em 

conta ou no cartão de crédito.
Mais liberdade na estrada: Ao unir 

tecnologia, conveniência e custo acessí-
vel, a Sicoob Tag se consolida como uma 
solução que garante mais liberdade e 
praticidade para quem viaja ou utiliza 
estacionamentos diariamente.

Procure a agência do Sicoob Cre-
diauc mais próxima e solicite a sua Tag 
do Sicoob. 

O Sicoob Crediauc confi rma sua 
participação na Exposição Feira 
Agroindustrial, Comercial e de Ser-
viços, a Efaics 2026, em Seara, Santa 
Catarina. O evento está programado 
para os dias 12 a 15 de março, no 
Complexo de Eventos do Bairro 
Industrial.

A Efaics de Seara é realizada a 
cada dois anos, proporcionando um 
espaço de integração e oportunida-
des. Empresas, empreendedores e 
visitantes encontram um ambiente 
para negócios, inovação e cultura. 
Para Seara, o evento representa uma 
vitrine que projeta o potencial local 

e impulsiona a economia regional.
A cooperativa prepara-se para 

participar da feira com um espaço 
especial, pensado para receber os co-
operados e comunidade em geral com 
um portfólio completo de soluções 
fi nanceiras, que vai do agronegócio 
à indústria e serviços.

Conforme Neudi Miranda, presi-
dente interino do Sicoob Crediauc, 
a Cooperativa sempre esteve ao lado 
de Seara e da região, apoiando ini-
ciativas que geram desenvolvimento 
e fortalecem o agro, a indústria e os 
serviços. 

“A presença do Sicoob Crediauc 

reforça uma tradição, estar sempre 
junto da comunidade, apoiando ini-
ciativas que fortalecem os setores 
produtivos e promovem crescimento 
sustentável. A Efaics é um espaço que 
conecta pessoas, negócios e cultura, 
e a participação do Sicoob Crediauc 
reafi rma o compromisso de oferecer 
soluções fi nanceiras completas para 
todos os setores”, destacou.

Durante os dias da feira, os sea-
raenses e toda região que prestigiar 
a Efaics estão convidados a visitar o 
estande do Sicoob Crediauc, desfru-
tar do atendimento especializado e 
aproveitar para tomar um bom café.

Sicoob Crediauc marca presença na Efaics 2026
Apoio do Sescoop/SC

A participação do Si-
coob Crediauc na Efaics 
2026 conta com o apoio do 
Sescoop/SC, que fortalece 
o cooperativismo por meio 
de ações de capacitação, 
promoção e integração. Essa 
parceria amplia o alcance 
das iniciativas e reforça o 
compromisso conjunto de 
levar desenvolvimento e ino-
vação para a comunidade.

Visite nosso
estande no Efaics

Reconhecida como um 
dos maiores eventos de 
negócios e cultura do mu-
nicípio, a Efaics reúne em-
presas, empreendedores e 
visitantes de toda a região. 
Para Seara, é mais do que 
uma feira: é um símbolo de 
dinamismo econômico e de 
valorização da comunidade, 
que se abre para novas par-
cerias e conquistas.
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VISIBILIDADE

Carnaval: temporada de grande movimentação 
exige atenção redobrada à segurança digital 

O período de Carnaval é mar-
cado por festas, viagens e grandes 
aglomerações. Com a circulação 
intensa de pessoas nas ruas, 
aumentam também os riscos de 
roubos e outros crimes que podem 
resultar em prejuízos fi nanceiros. 
Em um cenário em que o celular 
funciona como carteira digital e 
concentra informações sensíveis, 
o momento exige cuidados extras 
com a segurança digital, alertam 
especialistas. 

Para orientar os foliões na 
proteção de seus dados durante 
o Carnaval, o Sicoob disponibiliza 
a funcionalidade de segurança 
chamada Modo Guardião. A so-
lução cria uma espécie de “zona 
segura” para transações fi nancei-

ras realizadas fora de ambientes 
considerados protegidos e está 
disponível no SuperApp Sicoob. A 
ferramenta permite que o usuário 
cadastre redes Wi-Fi de confi ança, 
como as de casa ou do trabalho. 
Fora desses ambientes, o aplica-
tivo ativa automaticamente uma 
camada adicional de proteção. 

Segundo Sérgio Filho, gerente 
de defesa cibernética do Sicoob, 
a funcionalidade foi desenvolvida 
com base na análise de padrões 
recorrentes de roubo e furto de 
celulares. “Observamos que, em 
muitos casos, o prejuízo fi nanceiro 
ocorre minutos após o roubo do 
aparelho, quando criminosos ten-
tam acessar aplicativos bancários 
que não contam com restrições 

adicionais. O Modo Guardião atua 
justamente nesse ponto crítico: 
ele limita o uso do aplicativo fora 
de redes previamente autorizadas 
e exige uma verifi cação extra de 
identidade. Isso difi culta o acesso 
indevido e amplia signifi cativa-
mente a proteção dos dados e dos 
recursos fi nanceiros do coopera-
do”, explica. 

O recurso pode ser ativado di-
retamente no SuperApp Sicoob. 
Para baixar o aplicativo, basta 
acessar a loja do seu smartphone 
(Apple Store ou Google Play), 
buscar por “Sicoob” e realizar a 
instalação. 

Prevenção digital 
Além do uso de ferramentas 

de proteção, especialistas do Si-
coob recomendam que quem vai 
aproveitar a folia adote alguns 
cuidados importantes durante o 
Carnaval: 

• Evitar acessar aplicativos 
financeiros em redes Wi-Fi pú-
blicas; 

• Não anotar senhas no bloco de 
notas ou em conversas no celular; 

• Ativar todas as camadas de se-
gurança disponíveis no aplicativo; 

• Definir limites adequados 
para transações fi nanceiras; 

• Cadastrar o celular no apli-
cativo ‘Celular Seguro Br’, na 
plataforma Gov.br; 

• Em caso de roubo ou furto, 
comunicar imediatamente a ins-
tituição fi nanceira. 

Sicoob renova atuação no futebol e consolida
a marca nas principais arenas em 2026

Em um ano marcado por 
maior visibilidade para o 
futebol, impulsionada pela 
Copa do Mundo e pelo ca-
lendário internacional, o 
Sicoob inicia a temporada 
2026 reafi rmando seu com-
promisso com o esporte mais 
popular do país. Pela oitava 
temporada consecutiva, a 
instituição fi nanceira coope-
rativa renova a parceria com 
o Campeonato Brasileiro de 
Futebol, nas Séries A e B, ga-
rantindo presença desde os 
primeiros jogos do ano, que 
começam em 28 de janeiro. 

A renovação consolida 
a estratégia do Sicoob de 
associar sua marca a uma 
das principais iniciativas 
de engajamento do país, 
em um momento de atenção 
ampliada ao futebol. Em 
2026, a exposição será man-
tida em placas e painéis de 
LED em estádios de todas as 
regiões, assegurando visibi-
lidade contínua ao longo da 
competição e fortalecendo a 
marca em um ambiente de 
alta conexão emocional com 
o público. 

“O futebol é o esporte 
com maior alcance e capaci-
dade de mobilização no país, 

reunindo audiências expressivas ao 
longo de toda a temporada. Estar 
presente no Campeonato Brasileiro 
e em competições regionais faz parte 
da nossa estratégia de nos conectar-
mos às paixões nacionais e de apre-
sentar o cooperativismo fi nanceiro 
e os benefícios que ele gera para 
cooperados, comunidades e para a 
sociedade”, Cláudio Halley, supe-
rintendente de Estratégia e Gestão.  

A presença no Campeonato Bra-
sileiro se soma à atuação do Sicoob 
em amistosos da seleção brasileira, 
na Supercopa Rei e em diversos 
campeonatos estaduais, ampliando 
a capilaridade da marca e sua proxi-
midade com as comunidades locais. 

Em 2026, a instituição financeira 
cooperativa também estará presente 
em torneios como os campeonatos 
Mineiro, Catarinense, Gaúcho, Goia-
no e Baiano, fortalecendo o vínculo 
com torcedores de diferentes regi-
ões e valorizando o futebol regional 
como expressão cultural, social e 
econômica. “O futebol regional tem 
um papel único na vida das pessoas: 
movimenta cidades, aproxima torce-
dores e fortalece identidades locais. 
Estar presente nesses campeonatos é 
uma forma de valorizar essa cultura 
e reafi rmar o compromisso do Sicoob 
com o desenvolvimento coletivo nas 
diferentes regiões do país”, explica 
Halley. 

Ativações, experiências 
e conexão com o torcedor 
Em 2025, o Sicoob avançou em sua 

estratégia institucional ao priorizar 
ativações voltadas ao fortalecimento 
da conexão direta com o público. Um 
dos principais destaques foi a atuação 
no Mineirão, por meio do modelo de 
sector rights, que inseriu a marca de 
forma permanente na experiência dos 
torcedores. A iniciativa contemplou a 
aplicação de identidade visual na are-
na, ações promocionais, experiências 
presenciais e atuação integrada ao 
espaço, ampliando a visibilidade da 
marca e sua associação a ambientes 
de grande circulação e engajamento. 

Para 2026, o objetivo é seguir trans-
formando o patrocínio esportivo em 
uma plataforma de relacionamento, 
aproveitando o cenário de maior visi-
bilidade do futebol para criar experi-
ências relevantes e fortalecer o vínculo 
emocional entre marca, esporte e 
torcedores. 

Além do futebol, o Sicoob mantém 
investimentos em diferentes modalida-
des esportivas, como vôlei, automobilis-
mo, canoagem e corridas de rua, além 
de projetos com atletas e iniciativas de 
base. Essas ações ampliam o alcance 
do patrocínio esportivo, promovem in-
clusão, incentivam hábitos saudáveis e 
contribuem para a formação de novos 
talentos em todo o país
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Produtores destacam o crescimento do Show Tecnológico Rural e celebram as inovações

Copérdia amplia seu portfólio de produtos com drones 

Drones chegam às lojas da Copérdia
e reforçam inovação para o campo

Tecnoeste deixa aprendizados e gera
novas perspectivas ao setor produtivo

Com objetivo de aumen-
tar o portfólio de produtos 
aos associados e clientes, 
a Copérdia está agregando 
drones à sua lista de itens 
disponíveis nas lojas agro-
pecuárias. De acordo com o 
segundo-vice-presidente Vil-
mar Camillo, a cooperativa 

A 18ª edição o Tecnoeste 
deixa um legado marcante 
para os produtores que vi-
sitaram o Show Tecnológico 
Rural entre 10 e 12 de fe-
vereiro, no Instituto Fede-
ral Catarinense - Campus 
Concórdia. A feira levou 
conhecimentos e novidades 
com potencial de fortalecer 
diversas atividades produti-
vas, chamando a atenção dos 
presentes.

A produtora de leite l, 
Marinês Rizzo, de Linha 
Saracura, Concórdia, avalia 
a grandiosidade do evento. 
“Uma das maiores feiras 
já realizadas entre todas as 
edições. Muita tecnologia, 
muita inovação e tudo que 
vem a agregar, principal-
mente para quem é do agro. 
Todos os organizadores es-
tão de parabéns”.

O produtor de leite, 
Lucas Menegat, de Planal-

acertou uma parceria com 
a empresa GTEEX para ser 
distribuidora e vendedora 
dos equipamentos, podendo 
estabelecer parcerias com 
cooperativas coirmãs.

De acordo com o dirigen-
te, a Copérdia já comercia-
lizava os equipamentos há 
tempo, e agora assume o 
papel de distribuidora dos 
Drones. “Estamos investin-
do na distribuição desses 
equipamentos para facili-
tar a vida do produtor, ser 
mais competitivo apostando 
numa marca consolidada 
com tecnologia nacional”, 
observa. 

 Camillo explica que os 
drones são equipamentos 
de alta tecnologia, já tes-
tado e comprovado, o que 
assegura uma aplicação de 
produtos líquidos e sólidos 
com total segurança e efi -
ciência. 

dia, SC, através da Copérdia, 
e com concessionária em 
Araquari, SC. 

Fabricação Nacional: A 
GTEEX destaca-se por pro-
duzir seus drones no Brasil, 
com fábrica na Bahia, sendo 

uma das referências em 
tecnologia nacional para o 
agronegócio.

Tecnologia: Os drones 
GTEEX suportam aplicação 
autônoma, mapeamento e 
aplicação noturna.

NEGÓCIO 

AVALIAÇÃO DOS VISITANTES

O dirigente revela que, 
num primeiro momento, a 
Copérdia vai procurar as 
cooperativas de Santa Cata-
rina para formar uma rede 
de distribuição, porém, caso 
as cooperativas declinem da 
oportunidade, a parceria 
poderá ser estendida para 
empresas do ramo agro-
pecuários. Os equipamen-
tos foram apresentados no 
Tecnoeste com dinâmicas 
de operações e podem ser 
adquiridos com recursos do 
FINAME.   

A GTEEX é uma empre-
sa brasileira de tecnologia 
especializada no desenvol-
vimento e fabricação de 
drones agrícolas de grande 
porte para pulverização. 

Embora a empresa atue 
nacionalmente, ela tem 
forte ligação com o sul do 
Brasil, com referências indi-
cando presença em Concór-

to, também avalia positi-
vamente a edição deste 
ano. “Acompanhamos o 
Tecnoeste há vários anos, 
e o evento sempre vem 
inovando, mostrando mais 
coisas, principalmente tec-
nologias. Já trabalhamos 
com várias empresas pre-
sentes, e elas estão sempre 
mostrando os produtos e 
inovações que todo pro-
dutor precisa usar em sua 
propriedade”.

O produtor de leite, Evan-
dro Riffel, de Linha Putinga, 
Ipira, comenta a importân-
cia de manter-se atualizado 
frente às novidades para o 
campo. “Vimos as varieda-
des de milho, e há bastante 
produtos bons e tecnologias 
para produção de leite. Te-
mos que investir bastante 
em qualidade, como genéti-
ca, mesmo sendo pequenos 
produtores, para buscar uma 

rentabilidade um pouco 
melhor.”

Diego Massignani, de 
Linha Alto Andrade, Jaborá, 
é produtor de suínos e leite, 
e enaltece o protagonismo 

da feira em nível estadual. 
“Acho que o intuito do Tec-
noeste sempre foi atender 
desde o pequeno, ao médio 
e ao grande produtor da 
nossa região, que sempre 

demanda de novas tecnolo-
gias para crescer. O estado 
sempre precisa dessa força 
do agro para superar as ad-
versidades, tanto de clima, 
como geopolíticas.”


